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Desde la perspectiva del paradigma del 
desarrollo humano, el Programa de la Na-
ciones Unidas para el Desarrollo (PNUD) 
resalta la importancia del apoyo a las ac-
tividades de emprendimiento como meca-
nismo para que las personas mejoren sus 
condiciones de vida y consigan hacer y ser 
lo que realmente desean [1]. Sin embargo, 
aunque las políticas públicas de apoyo al 
espíritu empresarial se encuentran en el 
marco del paradigma del desarrollo hu-
mano, se evidencia la carencia de estudios 
que faciliten la comprensión sobre cómo y 
a través de qué factores se puede incen-
tivar al emprendimiento, como actividad 
que favorece a que las personas lleven la 
vida que realmente desean [2].

De acuerdo con lo anterior, el principal 
objetivo de este estudio fue aportar nueva 
información sobre los factores que inciden 
en la promoción del emprendimiento des-
de la perspectiva del desarrollo humano. 
Para ello, se tomó como marco de refe-
rencia teórica el enfoque de capacidades 
humanas, que busca la ampliación de 

las capacidades o libertades para la me-
jora de la calidad de vida. Las libertades 
que requiere una persona, para hacer lo 
que realmente desea, pueden ser muchas 
y variar con el tiempo. Sin embargo, las 
oportunidades sociales, las garantías de 
transparencia y la seguridad protectora 
son consideradas como las libertades ins-
trumentales básicas, porque inciden los 
aspectos que involucran la toma de de-
cisiones de las personas. De igual forma, 
estas libertades están interconectadas o 
correlacionadas, por lo que, si se analizan 
de forma conjunta, es posible concluir con 
mayor precisión sobre su impacto en lo 
que las personas hacen [3]. 

Por lo anterior, se detectaton siete in-
dicadores dearrollo mundial, en las bases 
de datos del Banco Mundial y del PNUD, 
relacionados con las libertades instru-
mentales básicas. Al realizar un análsis 
de correlaciones, se verificó la existencia 
de esta. Por lo tanto, se aplico un análsis 
de componentes principales que pemitió 
reducir los siete indicadores en una sola 
dimensión a la que se denominó Índice de 
Libertades Instrumentales Básicas (ILIB) 
[4]. 

Como medidas de emprendimiento, se 
seleccionaron del Global Entrepreneurship 
Monitor (GEM), la tasas de emprendi-
miento de innovación y emprendimiento 
por necesidad. Se sugiere que en la me-

dida que se incrementa el ILIB, aumenta 
el emprendimiento de innovación y dismi-
nuye el emprendimiento por necesaidad. 
Para verificar este planteamiento, se uti-
lizaron las técnicas de Mímos Cuadrados 
Ordinarios Agrupados (MCOA) y Panel de 
Datos con Errores Estándar Corregidos 
(Panel Corrected Standard Errors PCSE). 
En la tabla 1 se presenta un resumen de 
las estimaciones. Los resultados entre-
gan nuevas evidencias que indican que la 
variación en las tasas de emprendimien-
to dependen del acceso que las personas 
puedan tener a todas las libertades instru-
mentales básicas. Por cuanto esto pemirte 
incentivar el surgimiento de emprendedo-
res innovadores y, disminuir las tasas de 
emprendimiento por necesidad. Ambos 
resultados son positivos, por cuanto favo-
recen a la mejora de la calidad de vida de 
las personas.

Los hallazgos de este estudio permiten 
inferir que para que las políticas de apo-
yo al emprendimiento tengan el impacto 
esperado en la mejora de la calidad de 
vida, es fundamental que se incremente 
el número de potenciales emprendedores 
con acceso real al menos a las libertades 
básicas, debido a que estas inciden en la 
creación y sostenimiento de empresas. Lo 
que implica a su vez, la necesiad de com-
plementar las políticas de apoyo al sec-
tor productivo con instrumentos públicos, 
orientados a la cobertura universal de las 
necesidades básicas.
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